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Mission.

Mehr Wow furs Kundenerlebnis.

BAUFINEX



Unser Ziel ist es, dich durch den gesamten Onboarding-Prozess
deiner Vermittler:innen zu fUhren, bis sie vollstandig auf unserem
BAUFINEX Marktplatz aktiv sind und ihre ersten
Finanzierungsantrage einreichen kdnnen.

Wenn es darum geht, das Onboarding fur den GenoBerater und
GenoMakler zu starten, bist du bei uns an der richtigen Adresse.
Wir sind deine erste Anlaufstelle fur alle Fragen und Anliegen, die
wahrend dieses Prozesses auftauchen.

Aber das ist nicht alles: Egal ob es um Fragen zum Marktplatz,
Anderungen an Bestandsdaten, Provisionen, Reportings oder
technische Herausforderungen geht - wir sind hier, um dir zu

helfen und sicherzustellen, dass du immer den Uberblick behaltst.

Wir sind deine Ansprechpartner:innen fur alles rund um die
Vertriebsstrategie im Plattformgeschaft. Das bedeutet, wir fUhren
nicht nur regelmaliige Quartale und Jahresgesprache, sondern
helfen auch dabei, die Ziele der Bank festzulegen und daraus
konkrete MalRnahmen abzuleiten.

Wenn es darum geht, Entscheidungstrager von der Einfuhrung der
BAUFINEX Losungen zu Uberzeugen — sei es beim Einstieg in das
Plattformgeschaft oder der Implementierung von GenoBerater und
GenoMakler — stehen wir dir zur Seite.

Zusatzlich bieten wir Unterstutzung bei der Gestaltung der
Vermittlerbetreuung und helfen dabei, neue Vertriebspartner:innen
zu gewinnen oder bestehende Vertriebspartner zu aktivieren, sei es
durch gemeinsame Veranstaltungen oder persdnliche Gesprache,
ganz gleich ob vor Ort oder digital.

Partner-Account-Manager:in.

Das perfekte Bindeglied zwischen Kundenberater:innen und Key-Account-Manager:innen.
Unser Ziel ist es, dich als Partnerbank in jeder Phase der Zusammenarbeit bestmoglich zu unterstutzen und die Betreuung deiner

Vertriebspartner noch erfolgreicher zu gestalten.

Von der Organisation regionaler Netzwerkveranstaltungen Uber die Koordination wichtiger Termine bis hin zu exklusiven Trainings fur der

Vertriebspartner:innen.

Wir aktivieren Vertriebspartner:innen, koordinieren gezielte VertriebsmalRnahmen und stehen dir mit Baufinanzierungsexpertise zur Seite,

damit Anfragen schnell und kompetent gelost werden.




Lars Loffler

Teamleiter Partnervertrieb

Key-Account-Manager Verbundpartner

Marvin Hagge

Head of Sales
Leiter Partnervertrieb

Meilinda Reqica

Teamleiterin Partnervertrieb

Florian Meckelholt

Manager Lead Platin+

Yannik Mewes

Key-Account-Manager Nord

Daniel Kiefert

Senior Key-Account-Manager Siid

Tina Kocher

Key-Account-Managerin Sud

Lukas Sonnenschein Maxim Wagner

Manager Lead GenoBerater

Key-Account-Manager Nord

David Koch

Key-Account-Manager Mitte

Tonko Cikojevic Pamela Agalliu

Senior Key-Account-Manager Mitte Partner-Account-Managerin

Alexander Schurmann

Key-Account-Manager West

BAUFINEX

Johanna Layher

Managerin Lead Vermittler

Daniela Wolf

Kundenberaterin

Joli Tomani

Kundenberaterin

Elif Balaban

Kundenberaterin

Michaela Kuzmanovic £

Kundenberaterin

Joana Einsiedler

Kundenberaterin

Yanislav Medvedoskiy

Kundenberater




Kommisarische Betreuung.
Yannik Mewes & Lukas Sonnenschein.
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So erreichst du uns.
0 800 8 000805. %

BAUFINEX




Wir freuen uns auf eine
partnerschaftliche Zusammenarbeit.

BAUFINEX
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